Techniczna wiedza w najlepszym wydaniu.

TECHNICZNI.org

"‘f ChNiczni s

Doradca techniczny w przemysSle.

SZKOLENIE: Doradca / handlowiec B2B
- spawalnictwo/metalurgia

Szkolenie w obszarze technicznym i handlowym.
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Twoja droga do najlepsze] wiedzy technicznej:

Jestedmy grupa
ekspertédw, ktorzy
maja ogromne
dos$wiadczenie w

Stosujemy narzedzia i
metody, ktdore
umozliwia ci

najlepszy dostep do

Jestesmy nastawieni
na Twdj sukces.
Naszym celem Jjest
dostarczenie realnej

przemysle. wiedzy. wartosci.
O 00O
RARA W7/
i

Tak rozumiemy potrzeby osbdb z ktdérymi wspdipracujemy:

Jesteémy TECHNICZNI,

Jestedmy praktykami,

najlepszymi fachowcami,

Jestedmy w biegu,

dlatego potrzebujemy najlepszej wiedzy.

dlatego potrzebujemy wspdlpracy z

ktérzy znaja sie na swojej robocie.

dlatego potrzebujemy najlepszych rozwiagzan.
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Po co to szkolenie ?

Odpowiednia ilos$¢ klientdédw i dobre relacje z nim to
podstawa kazdego biznesu.

Dziatasz w obszarze spawalnictwa, czy metalurgii ?

Masz dziat handlowy lub osobe odpowiedzialng za
kontakt z klientem °?

Chcesz poprawi¢ efektywnosé dziatu handlowego ?

Proponuje Ci szkolenie, ktbdre taczy  aspekty
techniczne i handlowe. Zebralidmy niezbedna wiedze,
aby w dwa dni dostarczy¢ uczestnikom mozliwie

szerokl wachlarz narzedzi 1 inspiracja do lepszej i
efektywniejszej pracy.

Inwestycja w ta wiedze szybko Ci sie zwrdci !

Inwestycja w ta wiedze szybko Ci sie zwrdci.

Cel szkolenia

Podniesienie efektywnosci i Swiadomos$ci technicznej oraz
handlowej pracownikdédw odpowiedzialnych za kontakt z klientem
oraz poddostawca.

Dla kogo to szkolenie:

Szkolenie przeznaczone Jjest dla oséb odpowiedzialnych za kontakt
z klientem oraz poddostawca.

W zaleznos$ci od struktury organizacji sa to pracownicy dziatu
handlowego, ale Jjes$li w firmie nie ma typowo takiej komérki to
warto, aby taka wiedze posiadata osoba, ktdéra najczesciej jest w
biurze i odpowiada na korespondencje lub przygotowuje oferty.
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Najwaznilejsze punkty szkolenia ! Co bedziesz
umiat !
Identyfikacja Zrozumienie Identyfikacja Identyfikacja
wymagan procesdéw wzrostu wymagan w materiatdédw na
niezbednych przy wytwarzania oraz zaleznosci od podstawie
wytwarzaniu odbioru klas jakosci, oznaczen.
konstrukcji konstrukcji poziomu
stalowych konstrukcji
2 oY
ot sl a
T T T g_
Pogram szkolenia:
Dzien 1

Modut 1

podziatach materiatdw,

oraz

Materiaty w spawalnictwie.

podstawowych

Narzedzia dostarczone na szkoleniu:

» Zakres tego modulu omawia podstawowe informacje o
wymagan odnosnie spawania

oznaczen.

e Schemat budowy oznaczen materiatdw wg norm.

NDT w zakresie VT - identyfikacja podstawowych
niezgodnosci.

» Omdéwiony =zostanie =zakres wykorzystania badan
Modut 2 wizualnych, omdéwione zostana grupy niezgodnosci
wraz z ich charakterystyka stosowania W

odniesieniu do norm odbiorowych. Ombéwienie zadan
badan VT - w kontek$cie wszystkich najczesScie]

stosowanych badan, Grupy niezgodnosci.
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Narzedzia dostarczone na szkoleniu:

® 7Zbiorcze zestawienie podstawowych informacji niezbednych do
identyfikacji niezgodnosci, klasyfikacja niezgodnos$ci i

sposoby ich wykrywania

Normy branzowe: EN, ISO.

> Oméwienie zawartosci norm, czego dotycza - gidwne
zapisy 1 ich skutki w praktyce. Normy przywolane
sa kluczowymi normami wykorzystywanymi w procesach

wytwdrczych konstrukciji stalowych. Oméwienie
zagadnien poziomdéw Jjakosci oraz klas wykonania
konstrukciji, kwalifikacji spawaczy oraz
Modut 3 . . C. .
kwalifikowania technologii spawania poprzez
uznanie badan.
Narzedzia dostarczone na szkoleniu:
® 7biorcze oznaczenia wynikajace z: poziombéw jakosci, klasy
wykonania konstrukcji, oznaczenie kwalifikacji personelu oraz
procedura kwalifikowania technologii spawania.
Wazne aspekty przy produkcji konstrukcji.
Modut 4 » Wymagania zwiazane z klasami Jjakos$ci spoin,

warunkami odbioru, dokumentowania. Przestawienie
klas $rodowiska korozyjnego wraz 2z wymaganiami.
Wystepujace poziomy konstrukcji oraz dokumentacja
wymagana do wprowadzenia wyrobu na rynek.
Deklaracja zgodnoéci -certyfikacja. Antykorozja
wymagania, a przetozenie na warunki aplikacji oraz

dokumentowanie.

Narzedzia dostarczone na szkoleniu:

» Podziatl klas jakosci, klas $rodowiskowych, poziombéw

konstrukcji, zapisy praktyczne- procedura ustalenia

parametrdéw systemu malarskiego

Page 5 0of 9



Techniczna wiedza w najlepszym wydaniu.

—

TECHNICZNI.org

Dzien 2
Dekalog sprzedazy B2B.

W tym module omédwimy najwazniejsze aspekty zwiazane z
handlem B2B. Bedzie to jednoczes$nie wprowadzenie do
Modul 1 szkolenia i rachunek sumienia, z poszukiwaniem
odpowiedzi gdzie jestem, co musze jeszcze zmienié, czego
oczekuje od pracy handlowej i jakie mam aspiracje.

Jak speilnié¢ postawione mi cele.

Telefon, spotkanie, oferta.

Dzieh powszedni  wymaga skupienia, wymaga peinej
dyspozycyjnosci, ale przede wszystkim wymaga planu
Modut 2 dziatania. Najlepszy handlowiec to nie ten ktéry tadnie
méwi ale to ten, ktdry wie co ma do osiagniecia i walczy

o to.

W tym module oméwimy zasady motywowania sie, Jak
odnalezé wewnetrzne poktady energii do dziatania.
Porozmawiamy o szczeroé$ci wzgledem siebie.

W module tym ombdédwimy zasady budowania i1 komunikowania
sie =z klientem. Omdéwimy zasady dobrego spotkania,
rozmowy, maila oraz niezbednych narzedzi.

Zamykanie, wygrywanie, porzadek.

Modutl ten bedzie poéwiecony organizacji pracy handlowej,
gdyz wazne jest, aby mieé¢ jasnos$é¢ sytuacji w jakiej sie

znajdujemy. Ile mamy do zrobienia.
Modut 3

Oméwimy zasady zamykania kontraktdédw oraz budowania
diuzszych relacji z klientem.
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Robert Beczkowski

Doktor inzynier w zakresie
procesdw technologicznych w
obszarze
spawalnictwa, jakosci,
zarzadzania.

Rafal Ruranski

Manager, inzynier w
obszarze usitug
technicznych dla przemysitu

wiedza w najlepszym wydaniu.

Trener

Moja praca zawodowa to:

e Wyktadowca akademicki,

° Instruktor,

° Konsultant techniczny w obszarach spawalnictwa,
e Konsultant techniczny w obszarach antykoroziji,

e Konsultant techniczny w obszarach optymalizacji
procesoéw.

Moje stanowiska pracy:

° Dyrektora zarzadzajacego,

e Dyrektora produkcji,

e Gildéwnego inzyniera spawalnika,

e Koordynatora systemédw jakosci ISO 9001, EN
3834, EN 1090,

e Peilnomocnika systemédw jakosci,
e TInzyniera projektu.

® Konsultant w kluczowych projektach technicznych
w obszarze przetwdrstwa metali.

Moja praca zawodowa to:

Zarzadzanie dziatem technicznym
Zarzadzenie dziatem sprzedazy
Wdrazanie usiug technicznych
Sprzedaz B2B

Analityk

Zarzadzanie finansami

Moje stanowiska pracy:

Kierownik dzia*u technicznego
Kierownik sprzedazy

Product manager

Project engineer

Founder

Konsultant

Trener

Specjalista ds. sprzedazy
Cztonek zarzadu

Instruktor
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Oferta

W tym szkoleniu zastosowano podwéjny egzamin:
e w dniu szkolenia,
e po tygodniu od szkolenia (aby, sprawdzi¢ poziom przyswojone]
wiedzy) .

Zlecajacy po szkoleniu otrzyma raport o wynikach.

Termin
wydarzenia Termin 23-24 maja 2024 (czw-pi)
I
Miejsce:
ONLINE
Koszt
= ;
za pilerwsza osobe 995 zt netto
Czas szkolenia
W cenie Udziatl jednej osoby,certyfikat/zaswiadczenie
:‘: (w zaleznoéci od wyniku egzaminu), materiaty w
¥ wersji elektronicznej, testy, sesja Q&A,

dodatkowe narzedzia / formularze. Raport.

Certyfikacja Kazdy uczestnik przed, w trakcie oraz po
v= zakonczeniu kursu bedzie podchodzit do testu
- podsumowujacego jego wiedze 1 angazujacego w
zajecia.

Drugi egzamin po tygodniu od szkolenia,
aby sprawdzié¢ poziom przyswojone]j wiedzy.

ASSN
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Zgtoszenia

e Wypeinij formularz na stronie:
Formularz zgtoszeniowy lub

e Ten zataczony w wersji .pdf i wys$lij go na adres
biurol@techniczni.org

Olivia Andrzejewska
W razie pytan pisz do:

olivial@techniczni.org lub na biuro@techniczni.org

lub dzwon 607 420 741
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