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PROCES ofertowania: analiza
zapytania i kalkulacja kosztdw
realizacji zlecen konstrukcji

spawanych.

Tam, gdzie licza sie szczegdiy
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Twoja droga do najlepsze] wiedzy technicznej:

Jestedmy grupa
ekspertdw, ktorzy
maja ogromne
doswiadczenie w

Stosujemy narzedzia i
metody, ktdre
umozliwiag ci

najlepszy dostep do

Jestesmy nastawieni
na Twdéj sukces.
Naszym celem jest
dostarczenie realnej

przemysle. wiedzy. wartosci.
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Tak rozumiemy potrzeby osdéb z ktdrymi wspdipracujemy:

Jesteémy TECHNICZNI,

Jesteémy praktykami,

najlepszymi fachowcami,

Jestedmy w biegu,

dlatego potrzebujemy najlepszej wiedzy.

dlatego potrzebujemy wspdbdlpracy z

ktébrzy znaja sie na swojej robocie.

dlatego potrzebujemy najlepszych rozwiagzan.
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Dlaczego to szkolenie?

Proces ofertowania jest kluczowym elementem
dziatalnosci kazdej firmy. Szczegbdlnie Jest to
istotny proces przy ztozonych projektach, takich jak
wytwarzanie konstrukcji spawanych, gdzie wystepuje
ogromna ilos$¢ rdéznych czynnikéw wpiywajacych na
cene.

Doktadna analiza zapytania ofertowego oraz
precyzyjna kalkulacja kosztow pozwalaja na
przygotowanie atrakcyjnych i realistycznych ofert,
ktére sa fundamentem zdobycia nowych kontraktéw.

Nieprawidiowos$ci w tym procesie moga prowadzié¢ do
strat finansowych, niskiej rentownos$ci projektdw
oraz problemdéw z Jjakoscig realizacji. Dlatego tez
szkolenie to jest niezbedne dla firm, ktdére chca
minimalizowa¢ ryzyka, doskonalié swoje procesy
ofertowe 1 zwieksza¢ swoja przewage konkurencyjna
na rynku.

Inwestycja w ta wiedze szybko Ci sie zwrdci.

Cel szkolenia

Poprawa efektywnoéci 1 minimalizacja niezgodnos$ci w

procesie kalkulowania i ofertowania.

Dla kogo to szkolenie:

Szkolenie jest dedykowane dla:

e Menedzerdw projektdédw w firmach wytwarzajacych konstrukcije

stalowe.

e Specjalistédw ds. ofertowania i1 kosztorysowania.

e Inzynierdw produkcji i technologdw.

e Pracownikdéw dziatu zakupdw i zaopatrzenia.

e 0sbéb odpowiedzialnych za zarzadzanie projektami i

kontraktami.

® PrzedsiebiorcoéHw i witasdcicieli firm z branzy konstrukcii

stalowych.
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Najwaznilejsze punkty szkolenia ! Co bedziesz
umiat !
Rozumienie Wpiywu wytycznych Narzedzia i Analize
istotnych na wycene normy, ktdre mogag szczegdlnych
procesoéw pombéc w wycenie i wymagan klienta
analizie.

::::::: (R @

Pogram szkolenia:

Dzien 1
Wprowadzenie do procesu ofertowania.
Ten modul wprowadza uczestnikdéw do kluczowych pojeé 1
etapédw procesu ofertowania, ktradac fundamenty pod dalsze
Modut 1 szczegbdiowe omdéwienie. Omdéwimy znaczenie 1 role ofertowania
ocu w zdobywaniu kontraktdédw oraz przedstawimy strukture zespoiu
ofertowego.
» Definicja i znaczenie procesu ofertowania
» Kluczowe etapy procesu ofertowania
» Rola 1 odpowiedzialno$¢ zespolu ofertowego
Analiza zapytania ofertowego.
W tym module uczestnicy naucza sie, Jjak dokiadnie analizowac
zapytania ofertowe, weryfikowa¢ dokumentacje techniczna 1
Modut 2 identyfikowaé¢ kluczowe wymagania klienta. Skupimy sie réwniez
na efektywnej komunikacji =z klientem w celu wyjasnienia
wszelkich niejasnosci.
» Przeglad i weryfikacja dokumentacji technicznej
» Identyfikacja kluczowych wymagan klienta
» Komunikacja z klientem w celu wyjas$nienia niejasnos$ci
» Studium przypadku: Przykiad analizy zapytania
ofertowego
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Kalkulacja kosztédw realizacji zlecenia

Ten modul obejmuje szczegdiowe metody kalkulacji kosztéow
materiatowych, robocizny, maszyn oraz transportu 1 usiug
zewnetrznych. Uczestnicy naucza sie, jak precyzyjnie szacowac
koszty, aby tworzyé¢ konkurencyjne i realistyczne oferty.

» Kalkulacja kosztdéw materiatowych: wybdér materialtédw,

Modut 3 ceny surowcdw, straty materialowe
» Kalkulacja kosztdédw robocizny: czas pracy, stawki
godzinowe, nadgodziny
» Kalkulacja kosztdédw maszyn: eksploatacja, konserwacija
» Koszty transportu i logistyki: transport materiatdw i
gotowych konstrukcji
» Koszty zewnetrznych ustug: podwykonawcy,
specjalistyczne usiugi
Tworzenie i finalizacja oferty handlowej
W ostatnim module uczestnicy dowiedza sie, Jjak przygotowad i
prezentowad oferte handlowa, przeprowadzié wewnetrznag
kontrole jakos$ci oraz skutecznie negocjowac¢ z klientem. Modul
zakonczy sie sesja pytan i odpowiedzi oraz dyskusja na temat
najlepszych praktyk.
Moduz1 4

Struktura i elementy oferty handlowe]

Prezentacja kosztorysu i harmonogramu

Ustalanie warunkédw piatnosci i gwarancji
Wewnetrzna kontrola jakos$ci i zatwierdzenie oferty

Negocjacje z klientem

vV V V V V V

Dyskusja: Wyzwania 1 najlepsze praktyki w procesie

ofertowania
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Moja praca zawodowa to:

e Wyktadowca akademicki,

° Instruktor,

° Konsultant techniczny w obszarach spawalnictwa,
e Konsultant techniczny w obszarach antykoroziji,

e Konsultant techniczny w obszarach optymalizacji
procesoéw.

Robert Beczkowski
Moje stanowiska pracy:

Doktor inzynier w zakresie
procesdw technologicznych w | ® Dyrektora zarzadzajacego,

obszarze e Dyrektora produkcji,
spawalnictwa, jakosci, e Gildéwnego inzyniera spawalnika,
zarzadzania. e Koordynatora systemédw jakosci ISO 9001, EN

3834, EN 1090,
e Peilnomocnika systemédw jakosci,
e TInzyniera projektu.

® Konsultant w kluczowych projektach technicznych
w obszarze przetwdrstwa metali.

Oferta

W tym szkoleniu zastosowano podwéjny egzamin:
e w dniu szkolenia,
e po tygodniu od szkolenia (aby, sprawdzié¢ poziom przyswojone]
wiedzy) .

Zlecajacy po szkoleniu otrzyma raport o wynikach.

Termin
wydarzenia 110 lipiec 2024 ($roda)
==z 23 lipiec 2024 (wtorek)
Miejsce:
ONLINE
Koszt
985 z1 netto
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Czas szkolenia

8h

W cenie Udziat jedne]j osoby,certyfikat/zaswiadczenie
:’: (w zaleznosci od wyniku egzaminu), materiaiy W
) g wersji elektronicznej, testy, sesja Q&A,
dodatkowe narzedzia / formularze. Raport.
Certyfikacja Kazdy uczestnik przed, w trakcie oraz po

v —

ANSN

zakonczeniu kursu bedzie podchodzit do testu
podsumowujgcego jego wiedze 1 angazujacego w
zajecia.

Drugi egzamin po tygodniu od szkolenia,
aby sprawdzié¢ poziom przyswojone]j wiedzy.

Zgtoszenia

e Wypetnij formularz na stronie:
Formularz zgtoszeniowy lub

e Ten zataczony w wersji

.pdf i1 wy$slij go na adres

biuro@techniczni.org

W razie pytan pisz do:

olivia@techniczni.org lub na biuro@techniczni.org

lub dzwon 607 420 741
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